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RENOVABLES

Enertis Solar reinventa el sello de calidad

El sector fotovoltaico en Espana
estd experimentando un creci-
miento exponencial en nuestro
pais. De 3.208 instalaciones en
2004 se ha pasado, en cuatro
anos, a 26.000 (megaparques
solares, incluidos), segdin datos
del sector. Y en este escenario de
rapido crecimiento se ha
comenzado a plantear la necesi-
dad de garantizar la calidad y la
durabilidad de las placas y las
instalaciones. Precisamente, en
este terreno de dudas razona-
bles es donde ha encontrado un
nicho de negocio Enertis Solar.
“Nos hemos especializado en el
asesoramiento a los distintos
agentes que operan en el sector
de la energia solar: promotores,
ingenierias y entidades financie-
ras, entre otros, y en el desarro-

llo de proyectos llave en mano y
de consultoria energética”,
explica José Luis Galindo, fun-
dador y actual presidente de
este negocio, que en 2007 fac-
turé 3,5 millones de euros y
cerrara 2008 con 15 millones.
Todo ello con un valor afadido:
esta compaiia espafiola, nacida
en 2006, ha patentado un siste-
ma de calidad propio que ha
bautizado como Plan de Asegu-
ramiento de Calidad (PAC) que
cubre las distintas fases de un
proyecto, desde el calculo del
rendimiento tedrico, hasta los
tests en fabrica, pasando por la
eleccion del fabricante y la defi-
nicion de los contratos de sumi-
nistro. De forma paralela, Enertis
trabaja en la comercializacion y
distribucion de equipos solares

fotovoltaicos y térmicos. “Hay
que saber donde hay que com-
prar los productos y a qué pre-
cio. Ademas de la credibilidad
de los fabricantes, aportamos
nuestro sistema de calidad
PAC", apunta Galindo.

Cuestion de dimension
Enertis Solar no quiere entrar

a competir con los grandes
proyectos, sino garantizar la
calidad de muchos pequenios.
“El cliente en el que pensamos
es una gran ingenieria que ofre-
ce proyectos llave en mano. No
despreciamos a ningun tipo de
empresa o entidades financieras,
por pequefas empresas”, expli-
ca. Entre sus clientes cuenta

ya con compafiias como Isolux
o Gestamp Solar.




]
|
| B

L

Hasta ahora
han invertido
en el proyecto

2 millone

José Luis
Galindo,
fundador

y actual
presidente de
Enertis, en las
oficinas de la
compaiiia en
San Sebastian
de los Reyes,
Madrid.




